
  
 

 
 

 

 
 
 

EXPERIENCES OPERATIONNELLES 

2007 (2 mois) – GINESTET, Maison de Négoce                                                                           Carignan-de-Bordeaux (33) 

Préparation et réalisation du salon Vinexpo, Etude de lancement d’une nouvelle gamme de vins ainsi qu’une 
participation au projet de développement international (Stage) 

• Initiation aux bases de la négociation 

• Travail important de synthèse de document pour le lancement d’une nouvelle gamme 

• Réalisation de support de communication pour un VIE 

• Participation organisation du salon international du vin VINEXPO 

2006 (2 mois) – Château GRUAUD LAROSE, Propriété vitivinicole                                                St Julien Beychevelle (33) 

Mission commerciale et communication (Stage)   
 

• Démarchage en Business to Business de produits dérivés 

• Travail de réalisation d’outils de communication pour le château 

• Initiation au monde de l’entreprise 

 

�   Château Gruaud Larose, 33 250 St Julien Beychevelle 
 
 

�   06 82 45 21 97 
 
 

@  arnaudfrederic33@gmail.com 
 

  

24 ans – Célibataire, Mobilité internationale, Permis B  

 

2008 (3 mois) – HENNESSY, LVMH, Maison de Cognac                                                                                     Cognac (16) 

Assistant commercial export département Supply Chain (Stage) 
• Apprentissage des grandes règles de commerce international 

• Exportation de containers sur le UK & Scandinavie 

• Pratique de l’anglais 

• Concertation et nombreux entretiens avec différentes filiales  

 

2008 à 2009 (7 mois) – CARREFOUR PRODIS, Centrale d’Achat                                                                 Bordeaux (33) 

Assistant Directeur Marketing Opérationnel (Alternance)  
 

• Mise en place de la Foire aux vins de printemps 2009 Carrefour France 

• Analyse étude marketing & mise en place d’une nouvelle politique prix carrefour Belgique 

• Optimisation process dans le cadre d’une opération de croissance interne  

2009 à 2010 (9 mois) – Société CARGROUP, Négoce Automobile                                                              Bordeaux (33) 

Responsable Commercial secteur France (Intégration Professionnelle) 
 

• Prospection Sourcing Europe 

• Vente B2B (Portefeuille de 60 clients) 

• Lancement activité VSP (Voiture Sans Permis) – Signature convention nationale 

     
    Arnaud 

 

FREDERIC 
 

FORMATIONS ET DIPLOMES 

2008 à 2010           Institut Supérieur Européen de Gestion (ISEG)                                                            Bordeaux (33) 
                               MASTER Business International, option : entreprenariat 
 
01/08 à 06/08       Dublin Business school                                                                                                       Dublin (Irl)  
                               Diploma of Business & Management  
 
2005 à 2008           Institut Supérieur Européen de Gestion (ISEG)                                                           Bordeaux (33) 
                               BACHELOR Commerce et Marketing, spécialisation : commerce et échanges Internationaux 
 

2001 à 2004           Baccalauréat Scientifique, Option Science de l’ingénieur                                                   Pauillac (33) 

APTITUDES ET COMPETENCES PERSONNELLES 

Langues                  Anglais courant (lu, écrit, parlé) session universitaire de perfectionnement à l’étranger    
                  Allemand et Espagnol scolaires 
 

Bureautique            Microsoft Pack Office (Word, Excel, PowerPoint) - Macromedia (Dreamweaver, Flash)  
                               Photoshop (notions)  
  
Organisationnel      Autonomie, relationnel, dynamique & recherche constante de progression 

 

Réaliser Un VIE Commerce – Marketing Dans Le Domaine du Vin  


